
Der Erfolg beim Kunden,
beginnt beim Mitarbeiter.
Wenn Mitarbeiter überzeugen,
entsteht Umsatz!



Dieses Gespräch wird von Menschen geführt, und genau dort entscheidet sich der
Ertrag.

Viele Unternehmen investieren zuerst in Marketing, Kampagnen oder Preisnachlässe.

Doch nachhaltige Performance beginnt woanders:

Bei den Mitarbeitern.

Umsatz entsteht im Gespräch.

Umsatz entsteht nicht durch Aktionen,
Preisnachlass oder Zufall.

Wer seine Verkäufer stärkt, 
erhält überzeugte Kunden,
und stabile Ergebnisse.



                       ist ein strukturiertes
System für beratungsintensive

Verkaufsumgebungen.

Drei Maßnahmen. 
Drei konkrete Umsetzungsschritte. 

Drei messbare Ergebnisse.

Verkäufer . Kunde . Ergebnis .

Kein Motivationsimpuls, 
sondern Wirkung im Verkaufsalltag.

Zwei

kompakte

Module

     Modul 1
Gespräche aktiv
führen
Bedarf professionell
erheben. 
Zusatzverkauf
platzieren. 
Gespräche sicher
steuern.

     Modul 2
Kaufentscheidungen
aktiv begleiten
Sicherheit im
Umgang mit
Einwänden.
Nutzen
argumentieren. 
Preise selbstbewusst
vertreten.

Danach beginnt die Umsetzungsphase



                       beginnt innen -
und wirkt nach außen. 

Andreas Brandstätter
Trainer für Verkaufsperformance

Entwickler von 

Seit vielen Jahren begleite ich Unternehmen
im beratungsintensiven Verkauf mit klarem
Fokus auf Gesprächsqualität,
Abschlussstärke und messbaren Ertrag.

Kümmern Sie sich um Ihre Mitarbeiter.
Diese kümmern sich um Ihre Kunden.

Brandstätter e.U., Andreas Brandstätter
A-8570 Voitsberg, Grazer Vorstadt 142

office@andreas-bradnstaetter.at
www.andreas-brandstaetter.at

+43 660 999 2610

Ich stärke Menschen im Verkauf – 
der Umsatz ist das Ergebnis. 


